
Zum weiteren Ausbau unserer Kundenstruktur suchen wir ab sofort einen

Key Account Manager Öl und Gas (m/w/d)

für unseren Standort Essen, Leipzig, Nürnberg oder Waghäusel

Ihre Aufgaben:

• Erfolgreiche Erschließung von Neukunden im Bereich Öl und Gas
• Kundenbetreuung und Key-Account-Management
• Verkauf von Flanschen, Bogen und Formstücken sowie Rohren
• Bearbeitung von Anfragen und Angebotserstellung
• Aufnahme und Organisation der Bearbeitung von Reklamationen
• Preisvergleiche und Preisverhandlungen
• Marktbeobachtung und Preisanalyse
• Auftragsabwicklung und sonstige administrative Tätigkeiten

Sie passen zu uns wenn Sie neben Teamfähigkeit und Kommunikationsstärke noch folgende  
Qualifikationen mitbringen:

• Berufserfahrung im Vertieb von Flanschen, Bogen und Formstücken sowie Rohren oder in der Stahlbranche
• Gute Kundenkontakte im Öl- und Gasbereich / Raffinerien
• Eigenständiges, zielorientiertes Handeln
• Verhandlungsgeschick
• Sicherer Umgang mit den gängigen MS-Office-Programmen sowie vorzugsweise MS Dynamics Navision-Kenntnisse
• Sichere Englischkenntnisse

Was bieten wir außer einer abwechslungsreichen und vielseitigen Tätigkeit in einem dynamischen und 
internationalen Umfeld?

• Gleitzeit     • Betriebliche Altersvorsorge
• 30 Tage Urlaub    • Kostenlose Getränke
• Job Rad     • Flache Hierarchien
• Dienstwagen

Interessiert? Dann freuen wir uns auf die Zusendung Ihrer Bewerbung (vorzugsweise per E-Mail) 
unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihrer Kündigungsfrist an: 

Seit über 30 Jahren ist FLABOFORM ein Handelshaus für Flansche, Bogen und Formstücke sowie 
Rohre in C-Stahl und Edelstahl. Unser Kundenfokus liegt auf dem industriellen Verbraucher. Als Teil 

der GROUPO CUÑADO gehören wir zu einem weltweit agierenden Unternehmensverbund in Familienbesitz.

FLABOFORM GmbH
- Personal -

Industriestraße 5
68753 Waghäusel

personal@flaboform.com


